滋賀県商店街振興組合連合会主催　　　　　　　　　　　　　　　　【開催要綱】



小売業において重要な課題が「店の力」をどう高めるかという「個店力」です。
綺麗なチラシやイメージだけのチラシではもはや売れない時代に入っています。大手チェーンや大型量販店に対抗して勝ち残っていくためには、中小店・専門店としての強みを存分に発揮して、顧客にその存在を強烈にアピールしていかなければなりません。
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そのための方法として、「得意商品」、「価格帯」、「地域」、「客層」ごとの一点突破のノウハウを身に付ける必要があります。

北関東ＮＯ．１のカメラ店を経営する傍ら、経営コンサルタントとして自らの休みを返上して丸１０年全国を渡り歩いた佐藤勝人氏が、地域一番店を目指して巨大店舗に打ち勝つための具体的かつ実践的な販売を通した、小さくても強い小売店舗をつくる戦術から戦略を熱く語ります。
日　時　平成２４年２月２３日（木）
１４時００分～１６時００分
場　所　ホテルニューオウミ「おうみの間」
ＪＲ近江八幡駅北口徒歩１分
　サトーカメラ（株）代表取締役専務
　日本販売促進研究所　経営コンサルタント　

 氏
［プロフィール］　　　　　　　　　　　　　　　
１９６４年栃木県宇都宮市生まれ。
１９８８年２３歳で家業のカメラ店を地域密着型のカメラ専門チェーンに業態を転換し、家族で１店舗からスタート。現在は、栃木県内に１８店舗アソシエイト１５０名で展開中。
「栃木県内カメラ販売シェア１５年連続ＮＯ．１」

昨年末「ジャパンビジネスプレス」でサトーカメラが紹介され、１０００万人の読者が感動し、あの糸井重里氏も新たな経営手法を絶賛した。
著書には、「売れない時代はチラシで売れ！」「エキサイテイングに売れ！」（同文舘出版）、「一点集中で中小店は必ず勝てる」（商業界）、「日本一のチラシはこうつくれ」（文芸社）他





組合名等　　　　　　　　　　　　　　　　　　
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【お申込ＦＡＸ送信先】　ＦＡＸ　０７７－５２５－５５３７
滋賀県中小企業団体中央会　振興課　宛
�








　お問合せ・申込み　


滋賀県中小企業団体中央会　振興課　（担当：松田）�大津市打出浜２番１号	コラボしが２１　５階�TEL 077-511-1430　　FAX 077-525-5537








